FANTALLA

LUGRAFICA

informatica & capac tacién

Obsidiana No. 2887,

Residencial Victoria,

Guadalajara, Jal.

Tels. (33) 3133-0047 y (33) 3632-8084

Como aumentar tus ventas con P.N.L.

Objetivo:

Que los participantes conozcan y practiquen las
estrategias mas sobresalientes de la P.N.L. para
incrementar sus cierres de ventas

Contenido tematico:

Introduccion General
e Breve resefa.
Definicion

e ¢QuéeslaP.N.L ysu aplicacién en el marco
de la venta?.

Los 10 fundamentos en P.N.L. y su aplicacion en el
marco de la venta:

e Principios a considerar antes de aplicar
cualquier técnica d venta

Canales preferentes: Hablando el lenguaje del
cliente

e Clientes visuales

e Clientes auditivos

e Clientes sensoriales.

Elaboracion de objetivos bien formados:

e Metodologia para la obtencién de resultados
sobresalientes.

Establecimiento de confianza y sintonia con el
cliente:

e Nivel fisico

e Nivel emocional y psicolégico.
e Estrategia de igualacion y guia.
e |gualacién de conducta tonal

e Igualacién de estructura verbal.

E Herramientas para la generacion inmediata de un
estado de recursos internos de seguridad y auto
confianza

e Técnica de anclaje.
e Visualizacién y manejo de submodalidades.
e Ensayo mental para el éxito.

Calibracién sensorial

e Identificacién de sefiales de compra y manejo
de objeciones.
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Una empresa al servicio de sus proyvectos
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